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Inglés: B1

Carné de conducir
Vehículo propio
Disponibilidad inmediata 
Carné de manipulador de alimentos
Título de primeros auxilios
Voluntaria en APCA (Asociación de
Paralíticos Cerebrales de Alicante)
Paquete office
Manejo de redes sociales

T É C N I C O  E N  F A R M A C I A  Y  P A R A F A R M A C I A

Celia Lledó

celia.lledo.sanchez@gmail.com

Calle Jacinto Benavente 39

Titulada como técnico en farmacia. Cuento con experiencia como
comercial a puerta fría y pie de calle. En los últimos empleos pude
superar los objetivos mensuales, llegando a comisionar en varias
ocasiones. Gracias a estos trabajos mejoré mi capacidad de
escucha activa, habilidades sociales y persuasión para la venta.

Universidad Miguel Hernández          (05/2024-09/2024)

Cruz Roja                                                 (08/2023-09/2023)

Farmacia-ortopedia Cano                    (03/2023 - 06/2023)

PRÁCTICAS 

PRÁCTICAS

CAPTADOR DE SOCIOS 

Captación de socios a puerta fría 

Dispensaciones

Realización de encargos

Actualización de la Base de Batos de Alimentos BADALI

Recepción de pedidos

COMERCIAL
Cruz Roja                                                 (05/2024-07/2024)

Venta por objetivos de cupones para el Sorteo del Oro

Apertura y cierre de caja

Colocación de stock en cajoneras, lineales y almacén

Revisión de hojas COM

Manejo de TPV

ATENCIÓN TELEFÓNICA AL CLIENTE

Apertura y cierre de establecimiento
Limpieza de local

Electricidad y Climatización                (06/2022 - 08/2022)

Atención clientes y proveedores

Valenciano: Intermedio

Cruz Roja Provincial de Alicante / 2021-2023
GRADO MEDIO EN FARMACIA Y PARAFARMACIA

PAU ciencias de la salud
Universidad de Alicante / 2023

Proactiva: en continua actividad y dispuesta
a seguir aprendiendo.

Perseverante y disciplinada: siempre trato
acabar las tareas que se me proponen.

Empática:  

Orientación a resultados: disfruto fijándome  

Organizada: manejo del control del tiempo y

Comprendo al cliente 

metas.

el orden.

escuchándolo, con objeto de 
realizar una buena venta y recibir
feeback.

Control de stock y caducidades


